Milan Vidlak: O loupani cibule aneb Dulezita
nejsou slova, ale Ciny
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Odmalicka jsme vedeni k tomu, abychom vérili prazdnym slovim a prehlizeli rozpory, které
mezi nimi a skutecnosti lezi jako propast. Proto bychom se méli naucit nejen sledovat
misto reci to, co se skutecné déje, ale téz hledat pointu, ktera je v zaplaveé slov primo
»zasSifrovana“...

Kdyz prestaneme klouzat po povrchu a snazime se pochopit, jak véci doopravdy funguji, namisto
opakovani toho, co se o nich kolovratkové omild, zacnou na nas dotirat vSetecné otazky. Ty pak plodi
dalsi otdzky, a tak to jde donekonecCna. Poznani je jako trychtyr. Nejprve projdeme nejuzsim mistem,
nacez, pokud budeme aspon trochu vytrvali, nas to vyplivne v misté, které se zacne postupné
rozsirovat a nabidne nam krasny vyhled do dali. A okamzité upadneme do tézké melancholie, protoze
si uvédomime, kolik toho lezi pred nami a Ze vlastné vibec nic nevime.

Tenhle inicia¢ni okamzik je velice dulezity a vzacny, protoze znamend, ze jsme se pravé postavili na
startovni ¢aru. Teprve ted, vybéhnutim na trat, pro nés ,poznévaci zdjezd” za¢ina. Cim vic se toho
dozvidame, tim silnéji pozndvame, jak jsme mimo, a musime si chté nechté pokorné priznat, Ze jsme
kazdy den znovu na zacatku. Pokud to neudélame, nas vylet do svéta poznani skonci jesté driv, nez
vubec poradné zacal.

Pokud si z radosti nad prvnimi dil¢imi ispéchy zaCneme myslet, Ze néco vime, dostaneme poradnou
tafku, protoze se dobereme k né¢emu, co ndm ukéze, ze to je skoro pokazdé jesté celé jinak. A tak je
to porad. U zvidavého ¢lovéka je tento proces nekonecny jako vesmir a zabranit mu muze jen nase
lenost a pycha.

V momentg, kdy zpychneme a zacneme myslet, rikat ¢i citit, Ze néco vime, je totiz s jakymikoli
nadéjemi na poznavani amen, nebot jsme pravé svym dusevnim nastavenim prestali byt otevreni
novym vécem a informacim a mentalné uvizli v izké ¢asti nalevky. A to je také duvod, proc¢ se tam
vétsSina lidi mrska az do konce zivota a nikdy nepozna ten udiv nad tim, Ze vSechno je jinak, nez se na
povrchu zddalo. Nevérite? Tak se nadechnéte, poradné se kolem sebe rozhlédnéte, pripadné, pokud
byste zustali nemistné optimisticti, si sundejte rousku a vyrazte treba do obchodu a pak zkuste
argumentovat. Nemate Sanci...

Na jedné strané je to pohodInéjsi a nasi lenivé nature prijemnéjsi, ale pravé kombinace lenosti
premyslet a nedostatku skromnosti je divodem, pro¢ skoro nikdy nemuzeme nic pochopit, pro¢ nam
brany poznéni zlstavaji uzavieny a proc¢ velké Casti lidi mlizete nakukat jakoukoli pitomost. Staci,
kdyz je pri tom podrbete pod bradou a reknete jim, ze jsou ti chytri, zodpovédni, uvédoméli ¢i
finan¢né gramotni. Povite jim, co chtéji slySet, a protoze ego nema takovych ,zédkuski” nikdy dost,
pokud je Sikovné zblbnete - a jako bonus u nich vzbudite pocit strachu a ohrozeni pod pohrazkou, co
vSechno by se mohlo stat, kdyby neposlechli -, udélaji pro vas cokoli. Nasadi si rousku, nabonzuji
souseda, moudre pokyvujice hlavou sleduji epidemiologickou situaci, vystoji frontu na ockovani

a tésné pred zvySovanim uroku si klidné vezmou hypotéku. A jesté se posmivaji ostatnim, jaci jsou
ignoranti, kdyz chodi v parku a v Kauflandu bez respiratoru. Jak je to s tou pychou, ktera predchézi
pad, a hlouposti, kterd kdyby nadnéasela ... ? Pravé proto, ze se nechtéji vibec nic ucit a poznavat,
ridit lidi zfejmé neni viibec slozité.

Kromé trychtyre jde poznavani prirovnat k cibuli. Postupné se loupe a ukazuje, ze pod prvni, jesté
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Sustici slupkou se nachdzi dalsi vrstva, jez hned po sloupnuti obnazi treti vrstvu, pod ni pak ¢eka na
sloupnuti ¢tvrta a patd a vychdazi najevo to, co bylo pod vrchnimi slupkami - které ¢ekaly zasifrovany
na objeveni a rozlusténi - peclivé ukryto.

Poznavani reality je jako trychtyr. Projdeme-li izkou néalevkou, oteviou se ndm nejen netusené
obzory, ale také védomi, Ze nic nevime... Foto AdobeStock

Jakmile si zacneme myslet, Ze uz nééemu rozumime, dalsi vrstva nas presvédci o opaku. Pokud se
tedy neza¢neme dmout pychou a dal$i slupky ndm pres $picku vlastniho zvednutého nosu nezustanou
v nedohlednu.

Jesté jednu vyhodu ma toto ,loupdni cibule”, jak ho krasné ve svych stejnojmennych pamétech
popsal némecky spisovatel Glinter Grass. Aby se cibule dobre oloupala, je potfeba postupovat vrstvu
po vrstve, protoze cibule nas jen tak dal nepusti. Sundame jednu, odkryje se druha. Jakmile bychom
ale chtéli odhalit rovnou patou nebo Sestou, nebude stat nase usili za nic, protoze jsme
neprozkoumali a nepochopili svrchni vrstvy.

Kdyz jsem si napriklad uvédomil, Ze tady nejde o virus, ale o ekonomiku, a ponoril se do jejich
cibulovych vrstev, jak uz to pri manipulaci s cibuli byva, palily mé z toho o¢i. Z mnoha nové
prijimanych zakont, vyvoje cen nemovitosti a prohlaseni zodpovédnych osob se stale vice zd4, ze
klicem k pochopeni celé koronavirové Sarady je chystané zvySovani urokovych sazeb, které prinese
bankam po letech ,investic” vyrazné zisky a jejich dluznikiim kromé obligatnich slz i hodné potu

a krve. Protoze k tomu, aby napujcované biliony je$té nékdy splatili, jim nepomize ani kouzelna
hulka Harryho Pottera.

Avsak sledovat nové prijimanou legislativu, ekonomicky vyvoj a z toho vSeho pochopit, jak to spolu
souvisi a kam to smeéruje, neni jednoduché. Zvlast kdyz se o to Clovék nikdy hloubéji nezajimal

a misto uceni lelkoval (ted mluvim z vlastni zkuSenosti) a misto zivotné dulezitych véci resil
nesmysly. Presto je nasi povinnosti (nebo aspon moji jako novinare) se o to prinejmensim pokusit.

A neni lepSiho mista, kde zacit, nez pravé u nejaktualnéjsiho a nejzasadnéjsiho tématu této epochy -
komplexné a kompletné se ménici ekonomiky.

Umeni pocitat

Zazili jsme revoluci prumyslovou, védecko-technologickou, digitalni i velkou francouzskou, ale pri



obrovském mnozstvi zakont, které jsou globalné schvalovény a které kompletné zméni podobu
svétového hospodarstvi a obchodu, miizeme sméle tvrdit, ze pravé ted zazivame revoluci
ekonomickou. A to i presto, Ze si ji vétSina lidi vSimne az ve chvili, kdy se plné projevi, a nikoli ted,
kdy je ,pod rouskou” pandemie tvorena a budovana. Pravé zde se totiz bez poctivého loupani cibule
nemame Sanci obejit.

Zatimco az dosud, v ére levnych penéz, ve snaze naldkat zakazniky dotovali bankéri, zvlasté

v poslednich letech, hypotéky de facto ze svého, nebot se vy$e uroku pohybovala lehce nad nulou,
aby se jim hypote¢ni byznys rentoval, budou je muset vyrazné zvysit. ZvySovanim urokd, které Ceska
narodni banka spustila na konci ¢ervna a kterym oficialné éru takzvanych levnych penéz ukoncila -
nebot jasné rekla, Ze toto je teprve zacéatek -, na jedné strané bankam vyschne priliv novych klientu,
kteri jiz na hypotéky nedosahnou. Jelikoz je ale mnozstvi klientu, které jiz stihli nabrat, mimoradné

a rekordni, mrzet je to nemusi. Naopak. Co je lepsi, nez prodéavat ,dotovany” produkt pod cenou
stale novym a novym klientim? Prodavat s vys$$i marzi klientim, které uz jste ziskali. A u kterych je
zaruka, ze budou platit hodné, a predevsSim opakované a porad. Je to tvrdé, ale je to tak: o slusné
zisky se totiz bankdm postaraji rovnomérné klienti, kteri se uvazali ke splaceni na desitky let; ostatné
prisun novych klientu se po zvySeni sazeb stejné zastavi, neb si hypotéky jiz nikdo ,normalni”
nebude moct dovolit.

Zatimco zdrava marze, tedy procentualni rozdil mezi prodejni a ndkupni cenou, v normalnim byznyse
osciluje kolem triceti procent, pujéovani penéz za minimalni Giroky se pohybovalo spiSe na urovni
charity. A jelikoz banka rozhodné zadnou charitativni organizaci neni, je dulezité polozit si otazku, co
se za jeji ,charitativni” ¢innosti skryva. Jinymi slovy, je treba poodkryt dalsi slupku a nedivat se na
hypotéky ocima klienta, ktery hleda bydleni a mize snad nabyt dojmu, Ze pokud mu banka ,levné“
pujci, lezi ji na srdci jeho blaho. Pripadné se z néjakého nepochopitelného divodu domnivd, zZe jde

o jeho vlastni penize a zapomind, Ze penize patti po celou dobu platnosti kontraktu bance. A ze
jedinym divodem, pro¢ mu ty penize pujcuje, je snaha vydélat na tom penize, a pokud mozno co
nejvic. Toto je v kapitalismu cilem jakéhokoliv obchodnika, tim spiSe takového, ktery umi pocitat ze
vSech nejlip (proto je taky bankér, ze?) a ktery tak miluje penize, Ze si béhem déjin ,zaridil“ monopol
na jejich vydéavani. Pravé vydélecnost ¢i nevydélecnost hypoték z pohledu obchodnika nam tak muze
o budoucim vyvoji mnohé napovédét.

Napriklad u dvoumilionové hypotéky na 30 let s rocnim trokem 2 procenta je marze tak chaba, ze by
se néco takového nevyplatilo provozovat snad ani opravdové charité. Z obchodniho hlediska to
prosté nedava vibec zadny smysl. Splatka, kterou vam pri takto nizkém troku banka vypocita, je
7392 korun. Za 30 let klient v pripadé, Ze by se nezménil urok, zaplati ve 360 splatkach 2 661 120
korun. Jeji vynos z tohoto obchodu tedy €ini 661 120 korun, coz déla marzi 24,8 %. To se nezda tak
strasné, ovSem jen do chvile, nez si uvédomime, Ze jde o marzi za dobu 30 let. Pro¢ by chtél jakykoliv
pricetny obchodnik prodévat néco, co mu nepokryje ani naklady a z ¢eho uvidi penize az za 30 let,
kdyz ani nevi, zda za tu dobu bude jesté ziv? Vy byste nékomu poslali fakturu s tricetiletou
splatnosti? Takovy byznys je leda tak na dvé véci.

Je to stejné, jako kdybyste prodali nékomu nové auto, které jste koupili za 300 000 korun, za

400 000, tedy s marzi 25 %, ale svych 100 tisic jste dostali az za tricet let. Nebo, 1épe receno, klient
by vam rozlozil sumu na 30 let, takze by vam prodej vynesl kazdy rok 3 333,333 korun, coz je 278
korun meésicné. Do toho byste museli zapocist jesté naklady s obchodem spojené plus mzdy, elektrinu
a dalsi sluzby. To je snad lepsi hrat kulicky.

Cim vic, tim lip?

Banka tedy na klientovi, ktery si u ni vezme dvoumilionovou hypotéku, vydéla rotné v priméru
22 037,37 korun. Dvacet tisic ze dvou miliont, to je teda bida. Kdybychom to prevedli na marzi, je to



chabych 1,09 %! A to by byl hodné mizerny byznys, mozna ten nejméné vydéleény v lidskych
déjinach. Vzdyt jenom inflace je zhruba dvojnasobnda. Aby néco takového provozoval, tak hloupy snad
ani nikdo nemuze byt. Tim méné bankér, tvor, ktery vymyslel penize a lichvu.

Pokud by se ale kazdoro¢ni marze zvedla na klasickych 30 %, zacalo by to byt uplné , 0 nécem
jiném*“. Staci, kdyz si uvédomime, ze ony dva miliony nikdy nepattily byt jedinou vterinu klientovi,
jak si dluznici chybné mysli, a podivame se na pujcku z trochu jiného uhlu.

Jde o stéle stejné dva miliony, které banka po dobu 30 let klientovi de facto pronajimd, dava mu je

k uzivani, a z dlouhodobého pronajmu chce pochopitelné ukoristit zisk. Levné ,koupi”, draze
»proda“. Vynos jednoho procenta ze dvou miliont neni nic, kvuli cemu by stalo za to se snazit, ale co
kdyby se treba zdvacetindsobil? To uz za trochu té vynalézavosti stoji, nebo ne?

Aby se marze zacala alespon trochu blizit smysluplnému zisku, musela by ro¢ni irokové sazba vyrust
alespon na 20 ¢i 30 procent. Ale i deset by nebylo pro zacatek zlych, at ,nezereme”; nékde tam uz by
se dalo zacit trochu vydélavat. To je redlny trok. Jak mi potvrdil jeden vysoce postaveny pritel

z oboru, Sestiprocentni urok je tak na pokryti naklada ¢i ,lehké plus”. Zajimavé to ale je$té neni.

Dnes je zékladni Girokové sazba Ceské narodni banky 0,75 %, ale naptiklad 4. ¢ervna 1997 ¢&inila
historicky nejvic - 39 %. O tyden pozdéji klesla na 29 %, aZ se na konci roku po postupném poklesu
zastavila u ,pouhych” 14,75 %. A to nebyla sazba hypoték, ale vyjadrovala, za kolik si pujcuji
komer¢ni banky od banky centralni, takze ta hypote¢ni musela byt logicky vyssi. V pruméru na konci
90. let neklesla sazba pod 11 ¢i 12 %.

Vira lidi v trvale nizké uroky nejenze nema oporu v realité, ale predevsim nedava vubec zadny smysl
ani obchodné. Zvlasté ve chvili, kdy jiz banky nepotiebuji nové klienty, protoze maji neprustrelnymi
smlouvami na desitky let zavazanou vyznamnou Cast naroda.

Pojdme si ukazat, jak by vypadala obchodné zajimava marze. Pokud by trokova sazba vyrostla na 30
procent, splatka by z prijemnych 7392 korun vyskocila na 50 007 korun. Ty samozrejmé nikdo nema,
ale o to ted nejde. Jde ndm o marzi a zisk. Pri takto astronomické mésic¢ni splatce by dluznik zaplatil
za rok 600 084 korun a za 30 let neuvéritelnych 18 002 520 korun (u 10 % by to bylo ,jen” 6 318 360
korun). MarZe u tohoto tridekadového obchodu by byla 88,9 %. To se zda hodné, ale spotrebni zbozi
se v Cesku b&Zné prodava s jesté vyssimi marzemi a tisiciprocentnimi obchodnimi pfirazkami. Znate
to, koupi se dziny z Ciny za pér korun a prodaji za 3000, to je béZna véc.

Ja ale mirim jinam. Pokud by byl ro¢ni urok u hypotéky 30 % a ro¢ni splatka 600 084 korun, banka
by méla z pronajmu dvou miliont kazdy rok marzi 21 %. Jinymi slovy, kazdy rok po dobu tficeti let by
banka pronajimala dluznikovi dva miliony korun a jeji marze z ro¢niho pronajmu nebo také ,licence”
by cinila 21 %, coz by znamenalo vynos 600 084 korun. Nebyly by to dziny koupené za stovku

a jednou prodané tricetkrat draz, s marzi 96,67 procenta, ale ,solidni“ obchod s , primérenou”

a oproti tricetiletému ¢ekani na zisk okamzitou marzi. S jedinym rozdilem - kseft se kazdy rok
zopakuje bez moznosti jej ukoncit, nebot smlouva je na tricet let. Prave tohle je v kostce hypotéka

z obchodniho hlediska. Zlaté dziny, co rikate?



U dzin nebo tenisek vyrobenych za par korun v Ciné a prodavanych s gigantickou marzi za
mnohondsobek jako ,znackové” se témér nikdo nepozastavi. Lidé se ale nepozastavi ani nad tim,
pro¢ by banka u hypotéky méla mit naopak marzi nizkou.... Foto AdobeStock

Zatimco kalhoty vyrobené za par korun a prodané za tri tisice se oznacuji jako znackové, uvéru

s dvouprocentnim urokem, ktery obchodné nedava smysl, rikame sen o vlastnim bydleni. A pro
hypotéku s tricetiprocentnim urokem mame slovo lichva. Z obchodniho hlediska je to pritom velmi
podobné - s tim rozdilem, Ze srovnatelna procentualni marze u par stovek a par miliona vygeneruje
pochopitelné Gplné jiné Castky. Proto je udivujici, s jakou lehkosti se lidé do milionovych pujcek
hrnou.

Takto vysoka urokova sazba je proto v prikladu pouzita zcela zamérné, i kdyz samoziejmé banka
dobre vi, ze z dluznika tézko dostane béhem triceti let 18 miliona. Pokud by mél tolik penéz, pri
ozndmeni o zvySeni uroku by hypotéku ihned doplatil a vzal by nohy na ramena, aby se zdrazeni
vyhnul. Clovék, ktery jiz z4dné penize nemd, protoZe zaplatil tfeba 20 procent predrazené
nemovitosti ze svého a na zbytek si pujc¢il, na zménu Groki ale v podstaté nemize reagovat.

Laskavy ¢tenar pochopitelné a zcela spravné namitne, Ze splacet 50 tisic mésicné, aby banka mohla
obchod povazovat za Uspésny, si nikdo nemuze dovolit, a je tedy vylouceno, aby v praxi nastal. Na
pravdépodobnost ani socidlni ohledy ale hypotecni smlouva ani obchodni podminky nehraji. O tom uz
se bavime v Siffe néjaky ten patek. Pointa je v tom, Ze v pfipadé, nemtiZe-li si dluZnik vysokou

splatku po zvySeni uroku dovolit (a nemusi to byt 50 000, staci jiz klidné tretina ¢i polovina), a neni
schopen ani okamzité splatit uvér, smlouva banku opravnuje k zabaveni nemovitosti.

Avsak v pripadé, Ze cena vydrazené nemovitosti nepokryje dluh, dluznik splaci dal. A pokud dojde
k poklesu hodnoty nemovitosti (Ceské narodni banka mluvi o jejich sou¢asném nadhodnoceni cca
o0 25 procent), nemusi banka ani ¢ekat, az skonci fixace. A tak - jiz bez nemovitosti - splaci dluznik
dluh dél, ovSem nové jiz s vyrazné vys$simi uroky, at uz ve vysi 5, 10, 20 nebo 30 procent.

Pokud nebude mit dluznik na navySené meésicni splatky, strhne si banka vSe kromé nezabavitelného
zivotniho minima (nové schvaleny zakon o zvySeni minimélni mzdy tomu vyrazné nahrava)

a prodlouzi dobu splatnosti tieba na padesat let. Obchodnim cilem tedy pro banku nemusi byt primo
to, aby dluznik , pronajaté penize“ splatil rychle, ale Spatné neni ani to, kdyby je splacel co nejdelsi



dobu v co nejvyssich splatkach. Smlouva totiz dluznika zavazuje k tomu, ze v pripadé nepriznivého
scénare za své dva nebo tri pronajaté miliony bude platit, dokud neuhradi vSe do posledniho halire.
Jak se rika, trpélivost zisk prindsi.

Pokud se na to podivame z pohledu klienta, je to hrtiza. Z pohledu bankére je ale zarucena vysoka
marze u rok co rok se opakujiciho nevypovéditelného obchodu skvély byznys.

Jedinou utéchou pro dluzniky je moznost doufat, Ze se nakonec bankéri spokoji s 0 néco nizsi marzi
a urokem deset nebo patnact procent, a jejich touha bezmezné vydélat bude nizsi nez moznosti, jez
jim jimi nastavené a lidmi s nadSenim prijaté podminky nabizeji. Pravé v tom spociva riziko tohoto
tvrdého kseftu.

Zvyseni Grokl muze byt extrémné vysoké, mize byt i trochu nizsi, podstatné ale je, Ze k nému bude
postupné dochézet a je dobré védét, co to vSe obnasi a predevsim jak vlastné hypotéky funguji. (Vice
v Siffe ¢. 8/2021 na strané.)

Jak projit

Nejlep$im tréninkem a pripravou pri loupani cibule je vzdy ¢teni mezi radky a snaha naucit se
rozSifrovat, co chce tim kterym zédkonem, vyrokem ¢i jednotlivymi kroky nebo jejich sérii basnik rici
a co jimi sleduje. Naucit se tento zvlastni jazyk, a tim odlisit v zasifrovanych sdélenich, co je jejich
podstatou, od okolni omécky. Dulezité totiz nejsou reci, ale fakta. Jediné z nich je tfeba odvozovat
realitu, nikoli z prani a prazdnych tlacha.

Cely zivot jsme se to bohuzel ucili opa¢né, nebot ndm rodice, ucitelé, politici i dalsi autority
vStépovali, ze je dulezité vérit slovim. A o to, jestli se shoduji s realitou, se pry nemame starat. Ti
méneé chytri to délali proto, ze tomu sami vérili, nebot je to naucili zase jejich rodice a autority; ti
mazanéjsi proto, Ze je to pro né z ruznych divodl vyhodné. Vysledek je ale stejny.

Proc to tak je? Protoze jsme to rekli, a nediskutuj. Jenze slov uz bylo dost, a jak to dopadlo! Proto by
nas mély jiz konecné jednou provzdy zacit zajimat Ciny. Jediné tak je mozné pochopit svét
a systémem , projit”.

Je to jako u ,koronace”. Tvrdite, Ze je tady néjaky novy virus a melete o ném od réana do vecera?
Fajn, izolovali jste ho? Vite o ném néco? Ne? Tak az ho najdete, dejte védét. Do té doby si muzete
rikat, co chcete. Stejné jako s oCkovanim.

,Rikate, Ze se mdm nechat naotkovat? Mate to schvalené?” - ,Je to novinka, jenom podmine¢nd.” -
,Aha, takze po mné chcete, abych se zucastnil experimentalni studie a nechal si do téla vpichnout
latku vyrobenou genovou technologii, ktera jesté nebyla vyzkouSena?“ - , Ano, ale je to bezpecné. Jen
tak muzeme udélat tecku za koronavirem.” - ,Za tim, ktery jste nedokézali izolovat a podat jediny
dukaz o jeho existenci? Jak jste na né&j tedy mohli udélat vakcinu, kdyz nemate virus?“ - ,Védci se na
tom shodli.” - ,A jen tak mimochodem, kdo nese odpovédnost za pripadné vedlejsi ucinky?“ - ,No,
pokud nam podepiSete informovany souhlas, tak vy sam. A jinak nikdo, protoze je to dobrovolné.” -
,Dékuji za informace.”

Porucik Colombo odhazi, kdyz se ve svém balondku otoci ve dverich. ,A jesté otazecku: V novinach
psali, ze Milan Lasica dostal ockovani jako darek k inorovym narozeninam. Ve stejny ¢ervencovy
den, kdy slovenskému herci selhalo srdce pri dékovacce a poslednim aplausu po predstaveni, zemrel
i Cesky pisnickar FrantiSek Nedvéd. Ten, ac s rakovinou, se v novinéach tésil, ze ma ,termin‘ 30.
dubna. Vite, pro¢ zemreli?“ - ,Jeden byl stary a dostal infarkt a druhy na rakovinu.” - ,Jak to vite?
Nebyl to ndhodou covid, jako na jare? A zkoumali jste to a mate predstavu, jak ovliviiuje imunitu



vakcina?“ - ,Ne, ale vime to. Copak nesledujete zpravy? Byli prece chranéni pred covidem a vse
ostatni jsou spekulace.” - ,A nemuze v tom byt néjaka spojitost?” - ,Ne!“

Dékuji uctive, ale po zvazeni vSech okolnosti vasi nabidky urcité nevyuziji, chybi mi v tomto
experimentu jakakoli jistota i serioznost. Ani za tenisky a ,ajfouna“. Tak budte zdravi...

Ja si jdu s dovolenim radéji precist nejnovéjsi studijni materidl - rozhovor s guvernérem Ceské
narodni banky Jirfim Rusnokem a taky s jeho viceguvernérem Markem Morou, kteri oloupali cibuli
zplisobem, ze kterého potecou slzy hodné lidem (viz Sifra &. 8/2021). Kdepak, o virus tu opravdu
nejde.
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