VIDEO: Ako farmaceutické firmy podvadzajua
pri klinickych studiach
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Farmaceutické firmy a ich vyskumnici si nielen skorumpovani, nielen robia podvody pri klinickych
testoch, ale dokonca priamo a vedome ohrozuji pacientov na zdravi a Zivotoch.

Urdite ste uZ o tom ¢o to poduli. Ze vraj s farmaceutické firmy skorumpované a podvadzaju. Doteraz
to vSak boli len nepotvrdené spravy. Jedni tvrdili, Ze ide o konSpiracné teorie, ini vraveli, Ze su to
vymysly, nejeden sa zaprisahaval, Ze sa jedna o otvorené 1Zi. Dnes sa to ale celé potvrdilo.

Farmaceutické firmy a ich vyskumnici si nielen skorumpovani, nielen robia podvody pri klinickych
testoch, ale dokonca priamo a vedome ohrozuji pacientov na zdravi a Zivotoch.

Pozrite si video, ktoré vzniklo na motiv knihy Bad Pharma (Skorumpovana farmécia) od britského

akademika a lekdra Bena Goldacreho, v ktorom konzultant Skoli zamestnancov farmaceutickej firmy,
ako manipulovat a falSovat klinické vyskumy.

Prepis videa:
Skolenie Pharma Consulting pre nemenovanu farmaceuticku firmu

Tak ja vam dakujem, Ze ste si ma pozvali za Pharma Consulting. Dnes som tu na to, aby sme si
povedali ako robit a ako nerobit klinické testy.

Méme zatial stéle tu vyhodu, ze klinické testy méZeme robit sami alebo ich aspon ovplyviovat.
Dohodneme sa ale na jednej veci a to, ze v tejto oblasti budeme drzat vSetci za jeden povraz. A Ze
tuto, do tejto oblasti, sa ndm nebude vkradat konkurenc¢ny boj, pretoze tym by sme sami seba
ohrozovali a naozaj by to ohrozilo cely nas biznis.

Prvou déleZitou vecou je ,nie podvodom“. Cloveka by totiz hned prvé napadlo, Ze ked tie klinické
testy robime my, takze ich ani robit nemusime a mozeme si ich celé vymysliet.

Nie, na to sa vzdy pride. Naozaj je potrebné tie klinické testy v skutocnosti aj robit.
Podvod ¢.1: Ako vyberat ludi na testovanie
Dalsia vec...

Testujte svoj liek na abnormaélne zdravych pacientoch. Samozrejme, ¢loveka hned napadne, ze
najdolezitejSie na testovani je to, na kom to testujete. Vyberte si vzdy pacientov, ktori su zdravi,
pripadne maju jednu, jedinu diagnozu.

Rozhodne nehladajte komplikovanejSie pripady.

Samozrejme, ziadny dokonaly pacient, Uplne dokonaly Clovek na svete neexistuje. My mame tu
vyhodu, Ze mame prostriedky a Cas. Venujte naozaj velké usilie tomu, aka skupinu si pozvete - to je
velmi dodlezité.
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Podvod ¢.2: Porovnavanie s inym produktom

Dalsia vec je porovnavanie vasho produktu s inym produktom. Tak samozrejme, nechcete si vybrat
lepsi produkt nez je ten vas.

Pokial sa to nedajboze stane, tak pouzijete také mnozstvo, aby ten lepsi produkt nefungoval.
Takze, bud date vacsie mnozstvo toho produktu, tym urcite dosiahnete vacsie mnozstvo vedlajsich
ucinkov ako vas produkt. Alebo date ovela mensie mnozstvo toho produktu.

No a potom samozrejme ten lepsi produkt nebude fungovat. Vas produkt tak bude fungovat lepsie.
Toto vsetko znie ako samé banélne veci. Na kazdu jednotlivo by priSiel kazdy. Sila je v tom, Ze si
musime urobit urcity systém, nejaké pravidla hry, know-how, podla ktorych pdjdeme vsetci.

Podvod ¢.3: Stanovenie idealnej dizky vyskumu
DalSou vecou v tomto know-how je stanovenie si idedlnej dizky vyskumu.

Jeden vas nemenovany konkurent ma ten zazracny liek na chudnutie. Urcite viete o Com hovorim,
nebudem menovat. No a prvy test im vychadzal velmi zle, pretoze liek mal negativne u¢inky na
srdiecko.

Nie je to uplne dobré, no a tak sa ten test stopol a urobil sa kratsi test. V kratSom teste to vychadzalo
skvelo. Dnes je produkt na trhu a sami lepSie viete, kolko im zaraba a vas to Stve o to viac.

Takze takymto sposobom je potreba pracovat!

Ked maéte na zaciatku negativne vysledky, tak jednoducho ten test prediZite. A to by bolo, aby vam to
raz nevyslo...

No a ked mate pozitivne vysledky, tak testovanie proste ukoncite v tom momente. Nebudete predsa
cakat na tie negativne, boli by ste blazon.

Podvod ¢.4: Vytvorenie analyzy podskupin

Proste si zoberiete celu tu skupinu a rozsegmentujete si to, tak, aby ste s tym potom mohli pracovat
tak, ako potrebujete

Otazka z publika: Mohli by ste k tomu uviest nejaky priklad?
Skolitel pokracuje...

No tak, vytvorenie analyzy podskupin znamenad, Ze ked robite napriklad testovanie na liek pre muzov
a zeny od 30 do 60 rokov a nevychadza vam to, tak si to rozsekate napriklad po 5 rokoch.

Tiez rozliSite muzov a Zeny a napriklad pridete na to, Ze vam to vychadza dobre len u segmentu zeny
od 45 do 60.

Tak proste skrtnete cely ostatny vyskum a pouzijete data len z tej urcitej jednej skupiny a nikdy uz
nikomu nepoviete, Ze ste robili ten vyskum aj v ostatnych skupinach.

Tak méate jeden jediny klinicky test, ktory vychadza skvelo - to je to, Co potrebujete.



Podvod ¢.5: Posledna zachrana - abstrakt

A poslednou zachranou je abstrakt. Ak by sa vam nedajboze stalo to, ze predsa len napriek tomu, ze
méte dobrych pacientov, e méte spravnu dizku vyskumu, Ze aj ked to rozsegmentujete a tak dale;...

Proste, ked pouzijete vSetok ten know-how a mate zIé vysledky, potom najdolezitejSie zo vSetkého je
napisat doby abstrakt do tej klinickej Studie. Pretoze v akademickom prostredi sa aj tak nic iné
necita ako abstrakt a zaver.

K tomu si prikraslite nejaké Cisla, zahltite cela tu Studiu neprehladnymi tabulkami, v abstrakte date
navod ako tie data sa vobec maju ¢itat a v zavere si to potvrdite.

Je to par riadkov a je to potom to, ¢o vas produkt dostane na trh.

Viac sa docitate aj v clanku TU.
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